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UNA RELACION RENOVADA Y
CADA VEZ MAS INTENSA ENTRE
DENTISTA'Y PROTESICO

Gracias a las tecnologias digitales

omo ya se anticipé en

nuestro anterior arti-

culo, durante los ulti-

mos dos afios hemos

asistido a una auténtica explo-
sién del interés de los dentistas
espafioles hacia las tecnologias
digitales con uso protésico, par-
ticularmente, con respecto a la
utilizacién del escéner intraoral.
Los datos confirman esta ten-
dencia, pues revelan que en 2018
se han vendido mas del doble de
escaneres que en el afio anterior
v que la intencién de compra de
este tipo de tecnologia afectaaun
tercio de todas las clinicas den-
tales espafiolas. Los datos proce-
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den de un amplio estudio de mer-
cado desarrollado por el Instituto
de Investigacién Key-Stone so-
bre una muestra representativa
de clinicas dentales de diferen-
tes paises europeos.

Se estima que, en el momen-
to actual, son alrededor de 2.000
las clinicas que ya poseen un es-
caner intraoral. Pero, ;cudl es la
experiencia y la percepcién de
los dentistas con respecto a es-
tas nuevas tecnologias?

Se trata de un tema de carac-
ter relevante al que se ha inten-
tado responder con el estudio de
mercado y respecto al cual reali-
zo un breve resumen, que espe-

ro resulte de interés para los lec-
tores.

NUEVAS SOLUCIONES
PROTESICAS

La primera cuestién que se ha
examinado se refiere a la in-
fluencia de las tecnologias digi-
tales con respecto a las metodolo-
gias de realizacién de la prétesis.
Como se puede observar en el
Grafico 1, aproximadamente un
55% de los entrevistados declara
que en el futuro préximola técni-
ca digital sustituird en gran par-
te a la tradicional. Esta propor-
cién se eleva hasta el 66% entre
quienes ya proponen a sus pa-
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¢Como cree que afectardn las nuevas tecnologias digitales (CAD-CAM y
impresidn 3D) al desarrollo de la prétesis en su pais?

Las tecnologias digitales afectardn a una parte
limitada de la produccidn protésica

w lugaran un papel importante, pero creo que la pratesis
tradicional seguird siendo relevante en el futuro

de |a protesis tradicional

WL dentalmonitoncosm
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w La prétesis por flujo digital sustituird gran parte

Grafico 1

cientes prétesis procedentes de
flujo digital, y al 78% para quie-
nes ya poseen un escaner intrao-
ral. Resulta irrelevante la propor-
cién de dentistas que considera
que no influird en la produccién
protésica (3%).

Se trata entonces de un cam-
bio en el tiempo que puede tener
efectos relevantes también so-
bre la tipologia de rehabilitacién
protésica y sobre los materiales
empleados por dentistas y pro-
tésicos. Pero también el «know-
how» del que deben dotarse los
operadores del sector representa
un verdadero reto, un cambio de
conciencia, una transformacién
enlasactitudes cognitivasyenla
manualidad de los profesionales.

Se ha querido entonces pro-
fundizar en cémo, segtn la opi-
nién de los entrevistados, po-
drian cambiar las restauraciones

protésicas a partir del adveni-
miento de las tecnologias digi-
tales. El aspecto més importan-
te que se subraya por parte de la
muestra es la relacién entre pré-
tesis fija y removible. De hecho,
esbastante comun la opinién que
declara una pérdida de pesoy re-
levancia de la protesis removible
en favor de la prétesis fija gracias
a las tecnologias digitales. Tam-
bién los materiales cambiaran
progresivamente con estas tec-
nologias (mas circonio, cerdmica
de vidrio y cromo cobalto sinte-
rizado, y cada vez menos aleacio-
nes preciosas). Finalmente, tam-
bién es comun la percepcién de
que aumentara la protesis ator-
nillada respecto a la cementada.

Enlo que respecta ala prétesis
sobreimplantada, no se prevé, en
cambio, un posterior incremento
en el uso de implantes, que ya es

& & UN 55% DE LOS
ENTREVISTADOS
DECLARA QUE EN EL
FUTURO PROXIMO
LA TECNICA DIGITAL
SUSTITUIRA EN
GRAN PARTE A LA
TRADICIONAL
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muy elevado en Espafia, un pais
que, segun los estudios de merca-
do ya publicados, presenta la ta-
sa mas alta en el mundo de im-
plantes colocados anualmente
por habitante

RELACION ENTRE DENTISTA
Y PROTESICO

Pero también la relacién entre el
laboratorio y la clinica, el papel
del dentista y del protésico, po-
drian cambiar con el tiempo. La
cuestién es particularmente rele-
vante y, en este caso, se ha rea-
lizado un anélisis comparativo
con los resultados del mismo es-
tudio desarrollado en 2015.

En la vispera de la aparicién
de las tecnologias digitales para
la produccién protésica, un cierto
escepticismo y pesimismo lleva-
ban a pensar en un posible cambio

Grafico 2.

en el papel de los protésicos, que
parecian bastante preocupados
por la pérdida de sus funciones
en el canal productivo. Tuvieron
lugar varias discusiones y polé-
micas sobre un posible intrusis-
mo de los dentistas o, incluso, de
los fabricantes en dicho proceso
productivo. Tan es asi, que en 2015
el 37% de los protésicos considera-
ba que los dentistas desarrollarian
en el futuro una parte de la pro-
duccién protésica (directamente o
a través de los fabricantes) y tam-
bién una parte de los dentistas, el
38%, estaba de acuerdo con esta
visidn, tal y como se puede obser-
var en el Gréfico 2.

A pesar de todo, ya entonces,
la mitad de los dentistas entre-
vistados consideraba que, gra-
cias a las tecnologias digitales, la
relacién entre médico y protési-

co se habria intensificado, pues
los conocimientos del protési-
co con relacién a los materiales
y sus competencias en la estéti-
cay los procesos digitales serian
ainmasimportantes. Sin embar-
g0, en aquel momento, solo el 35%
de los protésicos creia en una hi-
potética mejora e intensificacién
de esta relacién.

Tras solo tres afios, la toma de
conciencia del papel fundamen-
tal y renovado de los protésicos
ha aumentado notablemente: dos
de cada tres dentistas resaltan
cémo la relacién entre médico
y protésico no podra sino mejo-
rar (era el 49% en 2015), mientras
que solo un 22% cree que el pa-
pel del protésico podria reducir-
se de algiin modo, frente al 38%
de quienes lo pensaban en el es-
tudio anterior.

28%

y.2005

PROTESICOS

21% it

Y IOLE y.2015

La relacidn no cambiard, pues téonico y dentista tienen un papel diferente
u El dentista desarrollard parte del trabajo que ahora se realiza a través de los protésicos
mla relacidn se intensificard por la importancia del conocimienta del protéiico sobre matenales y procesos digitales
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¢Qué papel cree que jugardn dentistas y protésicos
con las nuevas tecnologias digitales?

11%

w018

DENTISTAS
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También los protésicos han
tomado conciencia de cémo esa
supuesta amenaza que podria DE LAS
suponer un cambio en sus fun-
ciones se va reduciendo, pues el
anterior 37% de «desconfiados»
(parte de ellos viven el fenéme-
no como una amenaza) se ha re-
ducido a un 29%, y, sobre todo, la
mitad de los protésicos entrevis-
tados estd convencida de que la
relacién con los dentistas se in-
tensificara, mejorando en el res-
peto hacia las competencias de
cada uno de ellos, un porcenta-
je que era del 35% en 2015.

CONCLUSIONES

Como conclusién, es posible afir-
mar que, tras las incertidumbres
y preocupaciones iniciales, de
caracter «fisiolégico» y debidas
al riesgo percibido en el cambio
(de tecnologias, materiales, me-
todologias y relaciones), la visién
sobre el futuro esta evolucionan-

k& EL DESARROLLO

TECNOLOGIAS
DIGITALES EN
ODONTOLOGIA
OBLIGA A ADQUIRIR
UN NUEVO
APRENDIZAJE

Asi como quien se ocupa de
cirugia general ha debido cam-
biar radicalmente de actitud y
procedimientos manuales, te-
niendo que adoptar técnicas
minimamente invasivas (téc-
nicas laparoscépicas, artroscé-
picas, exploraciones endoscépi-
cas, etc.), pues las intervenciones
se realizan a menudo frente a un
monitor y no directamente so-
bre el paciente; del mismo mo-
do cambia también la profesién
odontolégica.

El desarrollo de las tecnolo-
glas digitales en Odontologia re-
presenta, de hecho, un gran desa-
fio que obliga a todos los actores
(desde dentistas hasta protési-
cos, personal de las empresas,
consultores de la industria, téc-
nicos de asistencia, formadores
etc.) a adquirir un nuevo apren-
dizaje, a dejar delado los temores
al cambio, el miedo a esa «nove-
dad» que podria, indudablemen-

do positivamente. La confianza
cada vez mayor hacialas tecnolo-
gias digitales, también las de uso
privado, permite vivir de mane-
ra estimulante todo lo que conlle-
vauna forma de hacer Odontolo-
gla. Con este propésito, téngase
en cuenta que al menos un ter-
cio de quienes hoy poseen un es-

caner intraoral se ocupa directa-
mente y en primera persona del
disefio electrénico CAD de la es-
tructura, lo cual es sefial de un
fuerte interés por la materia. Pe-
ro también, por ejemplo, que ya
son miles los implantélogos que
confian enla cirugia guiada para
las intervenciones implantares.

te, generar un poco de ansiedad,
pero que, al mismo tiempo, sirve
de estimulo para la mejora.

Un reto fascinante que nos
envuelve en un proceso de evo-
lucién laboral y personal, un re-
corrido que no podra sino mejo-
rar la profesionalidad de todos y
la calidad para el paciente. R

Mercado dental es una secciéon que propone a sus lectores
una serie de noticias e informacion sobre la tendencia del
mercado dental.

Se tratan las principales tendencias relativas a las técnicas,
tecnologias y productos.

Estos estudios de mercado son desarrollados por Key-
Stone, una sociedad especializada en proyectos y servicios
de marketing, que desde hace muchos afos se dedica a
investigaciones de mercado para el sector dental en Europa.
Las investigaciones se desarrollan segun las técnicas esta-
disticas mas oportunas que garantizan resultados muy
significativos a nivel estadistico y en concepto de fiabilidad.

Acerca del autor

Empresario en la consultoria de marketing, es fundador y
presidente de Key-Stone, sociedad que desde hace diez afos
desarrolla proyectos y servicios en el ambito del marketing
estratégico y de la comunicacion integrada. Desarrolla activi-
dades de formacién en los sectores de marketing, ventas y
comunicaciéon y es autor de numerosas publicaciones en
estos ambitos. Ademas es consultor de la Universidad de
Turin y profesor de Marketing en la Facultad de Econémicas
en el Master of Management.

Para mas informacion: www.key-stone.it
www.dentalmonitor.com
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	097-CEODONT
	099-COLGATE talks
	100-104 Protagonistas Sol Archanco
	103-COLGATE Webimar
	105-GSK
	106-110 Tendencias. Mercado Dental
	109-RHEIN83
	111-SINELDENT
	112-132 Noticias
	117-FEDESA
	119-EURONDA
	121-GARRISON
	123-ZIACOM
	125-VATECH2
	127-MESTRA
	129-CASA SCHMIDT MYRAY
	131-SMART IMPLANT SOLUTIONS
	133-VOCO
	134-148 Noticias
	136-137 RADHEX DOBLE
	141-ULTRADENT
	143-Noticias empresa Philps
	147-Not. de empresa Dentsply
	151-156 Tendencias Gestión
	153-GD PELDAÑO-CHICO
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